
P R E S E N T A C I Ó N  G E N E R A L  D E  S E R V I C I O S

Catálogo comercial 2026

El capital y el criterio de una
firma grande, a la escala de la
empresa mediana en México.
Quantum Value Partners es una firma de asesoría estratégica y financiera para la empresa mediana y en 

crecimiento en México.

A  Q U I É N  S E R V I M O S

Ingresos de 100 a 2000 millones de 

pesos y entre 50 y 500 

colaboradores.

Empresa familiar de segunda o 

tercera generación, o fundador al 

frente.

Manufactura, autopartes, 

alimentos, distribución,

construcción, salud, educacíón y 

logística.

N U E V E  P R Á C T I C A S ,  4 8  S E R V I C I O S ,  U N  M I S M O  S O C I O  R E S P O N S A B L E

A · Estrategia e inteligencia

Dónde competir los próximos tres años, 
con evidencia.

B · Riesgo comercial y cadena de 
suministro

Trazabilidad, reglas de origen y menos 
dependencia.

C · Energía, agua y sostenibilidad

La restricción física, costeada como 
riesgo de negocio.

D · Finanzas corporativas y salud 
financiera

Del margen contable al efectivo en la 
cuenta de banco.

E · Transacciones y capital

Comprar, vender o abrir el capital sin 
perder control.

F · Legal, fiscal y cumplimiento

Contingencias medidas antes que las 
mida la autoridad.

G · Transformación digital e IA

Tecnología con un retorno que se 
sostiene en el consejo.

H · Talento y gobierno corporativo

Consejo, sucesión y talento con reglas 
escritas.

I · Crecimiento comercial

Precios defendidos y ventas menos 
concentradas.

E L  S O C I O  Q U E  D I S E Ñ A  E S  E L  S O C I O  Q U E  E J E C U T A

Pedro H. Farfán
Socio director

Más de 23 años asesorando a consejos y direcciones generales 

en crecimiento, M&A de ciclo completo y creación de valor. Más 

de 18 años en Japón, 5 en París y 3 en la Ciudad de México como 

socio de una firma Big 4. Calidad global a escala local.

Monitor Deloitte · Socio de Estrategia, Analytics y M&A en 
Latinoamérica

EY-Parthenon Tokio · Director de Corporate Finance y 
M&A Strategy

MBA por Chicago Booth · Ingeniero en Sistemas por el Tec 
de Monterrey

Candidato a Doctor en Contaduría y Finanzas por la UANL · 
español, inglés, francés y japonés

La primera conversación no cuesta nada.  Agende una sesión de encuadre de dos horas con un socio.

info@quantumvaluepartners.com   ·   +52 81 1556 5801   ·   www.quantumvaluepartners.com   ·   Monterrey, Nuevo León
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